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摩根士丹利宣布 2025 年第二季度业绩 
 

第二季度摩根士丹利录得净收入 168 亿美元及每股净盈利 2.13 美元，有形普通股股本回报率 18.2% 
 
纽约，2025 年 7 月 16 日 – 摩根士丹利（纽约证券交易所代码：MS）今天宣布，截至 2025 年 6 月 30 日第二季

度末，净收入 168 亿美元，上一年同期为 150 亿美元。摩根士丹利本季度净盈利 35 亿美元，摊薄后每股净盈利

2.13 美元，而上一年同期净盈利为 31 亿美元，摊薄后每股净盈利 1.82 美元。 

 
 

Ted Pick, 摩根士丹利董事长兼首席执行官表示：“本季度，摩根士丹利再次取得强劲业绩，连续六个季度稳健的
盈利表现——每股净盈利分别为 2.02 美元、1.82 美元、1.88 美元、2.22 美元、2.60 美元和 2.13 美元，这
反映出我们在不同市场环境下均实现高水平业绩。机构证券业务在各业务板块和地区均表现强劲且均衡。财富管
理业务持续发力，新增净资产 590亿美元，收费账户的资产流入 430 亿美元。财富管理和投资管理业务的客户资
产总额达 8.2 万亿美元。我们宣布将季度普通股股息提高至每股 1美元，同时保持灵活运用增量资本的能力。管
理团队继续以全面一体化公司的模式执行战略，作为客户值得信赖的顾问，为股东带来可持续增长和长期回
报。” 
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  •   公司第二季度净收入达 168 亿美元，在市场环境复杂

多变的背景下，彰显我们全面一体化公司的优势，旗下

各业务板块均有所贡献。 

 

•  公司第二季度有形普通股股本回报率达 18.2%，上半

年为 20.6%。 

 

•  公司上半年费用效率比率为 70%，得益于公司业务规

模以及严格的费用管理。 

 

•  本季度公司普通股一级资本标准比率为 15%。 

 

•  机构证券业务净收入为 76 亿美元，反映了在客户活动

增加的情况下，公司市场交易业务表现强劲，股票业务

表现尤其突出。 

 

•  本季度财富管理业务税前利润率为 28.3%，净收入 78

亿美元，反映出资产管理收入强劲，客户活动水平提

高，以及员工递延薪酬计划带来的积极影响。财富管理

净收入 $16,792 $15,019 

信贷损失拨备 $196 $76 

薪酬类支出 $7,190 $6,460 

非薪酬类支出 $4,784 $4,409 

税前利润 $4,622 $4,074 

摩根士丹利净盈利 $3,539 $3,076 

费用效率比率  71%  72% 

摊薄后每股净盈利 $2.13 $1.82 

每股账面价值 $61.59 $56.80 

每股有形账面价值 $47.25 $42.30 

股本回报率  13.9%  13.0% 

有形普通股股本回报率  18.2%  17.5% 

机构证券业务   

净收入 $7,643 $6,982 

投资银行业务 $1,540 $1,619 

股票 $3,721 $3,018 

固定收益资产 $2,180 $1,999 

财富管理业务   

净收入 $7,764 $6,792 

收费账户的客户资产（单位：

十亿美元） 
$2,478 $2,188 

收费账户的资产流入（单

位：十亿美元） 
$42.8 $26.0 
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净新资产（单位：十亿美

元） 
$59.2 $36.4 

业务表现持续优异，本季度新增净资产达 590 亿美元，

收费账户的资产流入达 430 亿美元。 

 

•  投资管理业务净收入为 16 亿美元，主要得益于平均管

理资产总额增加带动资产管理收入增加。本季度长期资

产净流入达 110 亿美元。 

 
 

贷款（单位：十亿美元） $168.9 $150.9 

投资管理业务   

净收入 $1,552 $1,386 

管理资产总额（单位：十亿

美元） 
$1,713 $1,518 

长期资产净流入（单位：十

亿美元） 
$10.8 $(1.2) 

关于摩根士丹利 

 

摩根士丹利是一家全球领先的国际性金融服务公司，业务范围涵盖投资银行、证券、财富管理及投资管理服务。公

司在全球42个国家设有办公室，竭诚为各地企业、政府机关、事业机构和个人投资者提供服务。如欲获得更多有关

摩根士丹利的资料，请登录网站：www.morganstanley.com 或 www.morganstanleychina.com。 


